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MICHELE GARGIULO

founder

Nato a Torre del Greco (NA) nel 1970, consegue, col
massimo dei voti, la laurea in Economia del Commercio
Internazionale e dei Mercati Valutari, presso Ilstituto
Universitario Navale di Napoli (oggi Universita Parthe-
nope), discutendo una tesi sperimentale in Economia
degli Intermediari Finanziari su “ll monitoraggio dopo il
prestito; analisi finanziaria e valutazione del rischio”.

Ha frequentato il corso di specializzazione in tema di
IVA, imposte sul Reddito e Contenzioso Tributario
presso la LUISS Management Spa.

Email
Nel 1999 inizia una esperienza ultradecennale alle michele.gargiulo@hsladvisors.com
dipendenze di un Istituto Bancario, approdando, dopo
un anno trascorso presso la Direzione Centrale, all'area Pec

finanza e fidi in qualita di Direttore presso diverse filiali michele.gargiulo@postacertificata.com
dell'lstituto, e conseguendo, nel 2008, il “Banking &

Financial Diploma”, a cura della SDA Bocconi e di ABI .
Formazione, nonché, nel 2009, I'Executive Master in +393277£47%ﬁ'.;§
Business Administration — EMBA - presso la Scuola
d'Impresa STOA.

Dal 2012 si occupa di consulenza Strategica e Direziona-
le alle Imprese, settore in cui ha maturato significative
esperienze professionali nella governance societaria,
nella pianificazione fiscale e nella finanza ordinaria e
straordinaria, oltre che in materia di revisione di bilancio,
con incarichi di tax audit, redazione di pareri fiscali,
predisposizione interpelli e contenziosi tributari per enti
pubblici e privati. Ha condotto con successo numerose
operazioni straordinarie (fusioni, scissioni e trasforma-
zioni) curandone la relativa valutazione aziendale.

Dottore Commercialista e Revisore dei Conti, € docente
in Master presso I'Universita degli Studi di Napoli
“Parthenope” e Cultore della Materia per la cattedra di
“Economia delle Crisi d'Impresa”.

Nel 2015 ha partecipato alla fondazione di HSL Advisors,
di cui, oggi, & '’Amministratore Delegato.




ABOUT US

HSL é frutto di un percorso nato oltre vent'anni fa. La scommessa
sulle consulenze integrate come risposta alla crescente complessita
del mercato. Un gruppo di amici e di colleghi che si & trasformato in
una squadra di professionisti con una visione unica.

Servire persone e imprese anticipando le esigenze. Facilitare la ricer-
ca di soluzioni, creare valore attraverso un approccio multidisciplinare
di consulenza e generare risultati concreti.

VISION

Essere riconosciuti come gruppo — di persone e idee — di eccellenza.
Capace, grazie alle sue competenze trasversali, di offrire soluzioni
coerenti con le strategie aziendali.
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